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PHARMA BUSINESS ScHooL 2015
Milano, sede AISM Via Olmetto 3
6 gg full time
7/8/9 Luglio 2015 Parte 1
13/14/15 Ottobre 2015 Parte 2

PROGRAMMA - Parte 1

7-8-9 Luglio 2015

1° Giorno Martedi 7 Luglio

h. 10.00 Apertura del Corso

Marketing Plan: Strategy

Mercato Farmaceutico: overview
MATTINO Dati vendita e promozione
Ricerche di mercato quantitative e qualitative

Colazione di lavoro

Piano Marketing di prodotto

POMERIGGI ; ) ) o
© GGIO Gestione portafoglio e ciclo di vita

AISM -VIA OLMETTO, 3 | 20123 MILANO | TEL- FAX 02 863293 | INFO@AISM.ORG | WWW.AISM.ORG | SKYPE AISMKTG-SEDEMILANO | PIVA-COD FISC 01156520155
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2° Giorno Mercoledi 8 Luglio

Marketing Plan: Action

MATTINO Segmentazione, targeting, profilazione

MATTINO Analisi Vendite: Risultati & Performance

Colazione di Lavoro

POMERIGGIO Brand Plan: Economics

POMERIGGIO Budgeting e controlling

3° Giorno Giovedi 9 Luglio

Marketing Plan: Public speaking

MATTINO Tecniche di presentazioni: storie ordinarie e straordinarie.

MATTINO The world is stage: tra Konstantin Stanislavsky e Steve Jobs.

Colazione di Lavoro

Esercitazione su caso di specie

POMERIGGIO ; ;
Presentazione in aula
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PROGRAMMA - Parte 2

13-14-15 Ottobre 2015

1° Giorno Martedi 13 Ottobre

h. 10 Apertura del Corso

Nuove Frontiere: Web Marketing

Web Marketing e Social Media
Nuove opportunita per il Pharma
Case history

MATTINO

2° Giorno Mercoledi 14 Ottobre

Nuove Frontiere: Market Access

Aspetti storico politici
MATTINO Ruolo del Central e Regional Affairs
Colazione di lavoro
Cases History
POMERIGGIO Prodotto Pharma mass market (mucolitici)

Prodotto orphan drug (Ipertensione polmonare)
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3° Giorno Giovedi 15 Ottobre

Nuove Frontiere: Multichannel

MATTINO Brand & Channel

Colazione di lavoro

POMERIGGIO La sfida internazionale

POMERIGGIO Case history (Foster Europe launch)

Il programma potrebbe subire variazioni.

Destinatari:
Product Manager, Brand Manager, Marketing Manager, Key Account Manager,
Marketing & Sales Manager.

Quote di Partecipazione:

— Soci AISM € 2.500,00 fuori campo IVA DPR 6.10.1972, N. 633, ART. 4
— Non Soci € 3.500,00 + IVA

Sono previsti sconti per le Aziende che iscrivono piu partecipanti.
Le quote comprendono: materiale didattico, coffee break e colazioni di lavoro.

Per informazioni/iscrizioni:
Segreteria AISM (Sig.ra Laura Aba)

tel. 02/863293 info@aism.org
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