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Chi siamo

Geocom è una società di Marketing avanzato, specializzata nell’aiutare le aziende 

ad incrementare le vendite attraverso il:

� Geomarketing

� Contact Management
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Dove operiamo:  46 nazioni

Messico

Panama

Perù

Polonia

Ucraina

Cile

Kazakistan

India

Cina

Gabon



GEOMARKETING...a che cosa serve

Il Geomarketing propone una metodologia innovativa basata 

sull’analisi territoriale dei mercati per rispondere con chiarezza 

e semplicità alle domande:

1. CHI SONO I NOSTRI CLIENTI 

2.   CHE COSA FANNO 

3.   DOVE SONO
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AustriaAustria

4/11/20134/11/2013



Cosa produce SCM: 

macchine per la lavorazione del legno



Chi sono i clienti di SCM: I mobilifici



Quanto vale il settore del legno e del mobile in Austria

Imprese totali: nd

di cui industria (oltre 5 addetti): nd

Addetti diretti: nd

Valore produzione: nd

Imprese artigiane (sotto i 5 addetti):       nd

Addetti diretti: nd

Fonte dati WKO 2013



Distribuzione territoriale imprese: nd

Georeferenziazione per stato

33% 

29% 



Distribuzione territoriale imprese:

Georeferenziazione per Distretto

Le aree a maggior 

presenza di clienti: circa 

3.000 imprese



Distribuzione territoriale imprese:

Georeferenziazione puntuale



Distribuzione territoriale imprese:

Georeferenziazione puntuale



Confronto clienti attiviattivi e potenzialipotenziali

Georeferenziazione puntuale



KROSPAN, functional and 
decorative wood-variety, 
MENZNAU

Tischlerei Erdinger GesmbH.

Scheda cliente:

Tischlerei Edinger GesmbH.



Scheda cliente:

Tischlerei Edinger GesmbH.



CONTACT 
MANAGEMENT



COME OPERIAMO:

• L’attività di Contact Management fornisce un supporto 
qualificato alla rete di venditori per l’individuazione delle 
aziende clienti interessate e la fissazione degli appuntamenti.

• La copertura costante del territorio consente di individuare i 
potenziali clienti ed aumentare la capillarità delle vendite, 
fornendo un servizio qualificato di gestione agenda.

• La strategia e il piano di azione viene concordato e deciso con 
direttore commerciale definendo le aree di partenza ed 
eventuali integrazioni di target.



Contact Management

PRESA APPUNTAMENTO

VISITA  CLIENTE

RESOCONTO

ENTRO UNA 

SETTIMANA

RACCOLTA 

FEEDBACK



GeomarketingGeomarketing ReportReport

PM TURCHIAPM TURCHIA

05/07/201205/07/2012
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Cosa produce: Autogru PM
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Obiettivo e metodologia

OBIETTIVO: generazione lead commerciali e gestione agenda visite del 

responsabile commerciale PM per la Turchia.

METODOLOGIA:

� Utilizzo del Geomarketing per la rappresentazione delle anagrafiche sul 

territorio; la mappatura si rende fondamentale per la creazione del giro visite 

su un’area così complessa.

� Utilizzo del Contact Management per la profilazione telefonica attraverso 

operatrice madrelingua, al fine di ottenere le informazioni utili alla 

segmentazione del tipo di interlocutore e la fissazione di un appuntamento 

(data, ora) con il responsabile PM.
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Marketing Database Istanbul
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Georeferenziazione Marketing Database
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Marketing Database Ankara
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Dati di sintesi

Campagna Istanbul Febbraio 2012

Anagrafiche selezionate: 32

Anagrafiche contattate: 10

Appuntamenti fissati: 9

Redemption: 90%

Campagna Ankara Marzo 2012

Anagrafiche selezionate: 21

Anagrafiche contattate: 11

Appuntamenti fissati: 11

Redemption: 100%
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Georeferenziazione Visite Istanbul

20 Febbraio
A)     Miles Makine
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Georeferenziazione Visite Istanbul

21 Febbraio
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Georeferenziazione Visite Istanbul

22 Febbraio
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Georeferenziazione Visite Istanbul

24 Febbraio



Report AttivitReport Attivitàà

CMS CMS TecnocutTecnocut
PoloniaPolonia
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Cliente CMS Tecnocut

Tecnocut è una divisione del Gruppo CMS specializzata nella realizzazione di 

sistemi per il taglio a getto d’acqua. Si rivolge ai settori: 

•Arredamento

•Automotive

•Aerospaziale

•Nautica

•Termoformati

•Edilizia 

•Altri
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Il progetto: ricerca di potenziali rivenditori di macchine Waterjet Cutting.

A livello operativo sono stati seguiti i seguenti step:

•Formazione sul prodotto, sul rivenditore tipo

•Creazione banca dati attraverso ricerche specifiche

•Invio a Tecnocut della banca dati creata per check sui nominativi

•Contatto dei nominativi selezionati e Creazione appuntamenti in Polonia

Overview

Fasi gestite da Geocom

Fasi gestite dal Cliente
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Caratteristiche rivenditore Tecnocut

1. Rivenditore inserito nel taglio e deformazione lamiera

2. Struttura commerciale e di assistenza tecnica adeguate alle case

rappresentate

3. Show room per esposizione e prove di taglio

4. Presenza magazzino ricambi

5. Forza economica per acquisto / gestione / rivendita

6. Lingua Inglese fluente

7. Capillarità sul territorio

8. User friendly con le case rappresentate

9. Attivi in promozioni e svolgimento manifestazioni fieristiche
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Totale Anagrafiche Database 67

Durata progetto: 3 mesi (n.2 viaggi in Polonia)

Abbiamo  individuato:

• 5 aziende interessate ad un incontro

• 15 richieste di materiale informativo tramite e-mail

• 15 nominativi di Titolari e/o Responsabili 

• 59 indirizzi email

• 62 siti web

Dati di sintesi
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Georeferenziazione Marketing Database
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ES: Visita Tomaco
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ES: Visita Dealer 1
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ES: Dealer 1
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Supporto dall’Italia, Geocom, si interfaccia quotidianamente mostrando di avere 

a cuore il progetto ed il cliente. A fine tour, ricevo telefonata per una prima 

analisi.

Incontro con corrispondente locale Geocom Sig.ra Margherita puntuale, parla 

perfettamente Italiano e questo aiuta a rompere il ghiaccio, mi mostra la 

pianificazione delle visite, luoghi di pernottamento, schedule perfetto. 

Conosce molto bene il nostro lavoro, gli obiettivi comuni e dopo ogni visita 

partecipa attivamente ad una prima analisi. Le traduzioni in simultanea PL/EN/IT 

sono gestite in tempi diretti e senza intoppi, nemmeno in merito a vocaboli 

tecnici.

… E pensare che costruiamo “ALTA” tecnologia, potremmo cogliere spunto a 

proposito di “near customer friendly”…

Nel 1980 alcuni supporters inglesi coniarono il motto : “ you will never walk

alone”

Report Responsabile Cms Tecnocut



Dr. Daniele Prioli

Cell. 347 7028647

prioli@geocomitalia.it

Dr. Carlo Renzi

Cell. 333 9444977

renzi@geocomitalia.it


